
Mit einem Aktionärskonto 
der Regiobank fahren Sie 
gut. Und zwar gleich in 
mehrfacher Hinsicht: 
Erstens profitieren Sie von 
einem vorteilhaften 
Zinssatz (für Guthaben bis 
CHF 500 000 sind es 
aktuell 1,5%), zweitens 
können Sie von zahl-
reichen Gratisdienstlei-
stungen profitieren (z.B. 
kostenlose Finanz- und 
Vorsorgeanalyse) und 
drittens sind Sie Inhaber 
eines Wertpapierpaketes, 
das sich – anders als der 
aktuelle Börsentrend – sehr stabil verhält. 
Ein Aktionärskonto können Sie eröffnen, 
wenn im Aktienregister mindestens drei 
Namenaktien der Regiobank Solothurn AG 
auf Ihren Namen eingetragen sind.

Ein Konto – alle Möglichkeiten
Nebst den bereits erwähnten Vorteilen 
bietet das Aktionärskonto auch sämtliche 
Möglichkeiten eines Universalkontos. Das 
heisst, Sie können den Zahlungsverkehr 
abwickeln, Börsengeschäfte tätigen, 
Devisentransaktionen vornehmen, Miet- 
oder Hypothekarzinszahlungen erledigen 
und mittel- bis längerfristige Sparziele 
anvisieren. Weitere Pluspunkte sind:

• Kontoführung gratis
• Monatlicher Auszug gratis 
• Maestro-Karte gratis
• Zahlungsverkehr Inland gratis
• Freie Verfügbarkeit monatlich  

CHF 50 000, höhere Beträge  
3 Monate Kündigungsfrist

Weitere Auskünfte geben wir Ihnen gerne 
am Schalter. Zusätzliche Informationen 
gibts auch im Internet (www.regiobank.ch). 

Zusatzbonus für rasch Entschlossene
Wenn Sie sich jetzt für die Eröffnung eines 
Aktionärskontos entscheiden, geniessen Sie 
mit etwas Glück einen weiteren Bonus: Die 
ersten 40 Neueröffnungen belohnen wir 
mit einem Gutschein für eine «Zmorge-
fahrt» auf der Siesta, gültig für 2 Personen.

Aktionärskonto

In Geldfragen gut unterwegs mit der Regiobank 

Regiobank – in Solothurn, Biberist, Egerkingen, Grenchen, Zuchwil und unter www.regiobank.ch

Liebe Leserin, 
lieber Leser

Die Regiobank hat das 
Geschäftsjahr 2007 

so gut abgeschlossen, 
wie noch keines zuvor. 
Dennoch muss hinter 

diese Leistung, ohne sie 
schmälern zu wollen,  

ein «aber» gesetzt 
werden: Das Jahreser-

gebnis ist zwar mehr als 
erfreulich, aber es darf  

– in absoluten Zahlen – 
nicht unser Massstab  

für künftige Ziele sein. 
Warum nicht? Weil eine 
auf reine Gewinnmaxi-
mierung ausgerichtete 

Strategie nicht dem 
Grundgedanken der 

Regiobank entspricht. 
Wir wollen eine solide, 
verlässliche Geschäfts-
politik betreiben. Eine 

 Politik, die auch mittel-
und langfristig messbare 

Resultate bringt und 
gleichzeitig unnötige 

oder hohe Risiken ver-
meidet. Nur so können 
wir uns jene Glaubwür-

digkeit erhalten, die 
uns in der Region stark 

gemacht hat und die 
uns auch in Zukunft das 

Vertrauen der Kunden 
bringen wird.  

Markus Boss
Vorsitzender der  
Geschäftsleitung

Ausgabe 
Januar 2008

Jahresergebnis 
2007
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�Tickets gewinnen  
im RegioClub

2 

Teams im Profil:
Filiale Biberist

4

Mit der «Siesta» (www.bielersee.ch) und der Regiobank 

kommen Sie bequem in Fahrt.
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Termin Generalversammlung
Lassen Sie sich vom Datum nicht in 
die Irre führen: Die Generalversamm-
lung der Regiobank findet dieses Jahr 
tatsächlich am 1. April statt. Reservie-
ren Sie sich heute schon den Termin! 
Einladung und weitere Informationen 
für Aktionäre folgen demnächst.

 
Steuerwert der Regiobank-Aktie
Für Ihre Steuererklärung 2008: Der 
Steuerwert der Regiobank-Aktie 
beträgt per 31.12.2007 CHF 2 600.–. 

Attraktives Renditesparkonto
Machen Sie mehr aus Ihrem Geld:  
Der Zinssatz auf unserem Rendite-
sparkonto beträgt bis 30.6.2008 
attraktive 1,75% – anschliessend  
wird der Zinssatz für die nächsten  
6 Monate neu angepasst. Vergleichen 
Sie auch unsere interessanten  
Konditionen für Kassenobligationen. 
Unter www.regiobank.ch finden Sie 
Details dazu.

RegioClub – für Gewinner
Kinogänger, Konzertbesucher und 
Theaterliebhaber aufgepasst: Im 
RegioClub auf www.regiobank.ch gibt 
es regelmässig Tickets zu gewinnen. 
Alles, was Sie dazu brauchen, ist eine 
flinke Maus. Klicken Sie einfach auf 
die Veranstaltung Ihres Interesses. 
Aber Achtung: Ein mehrmaliges Mit-
machen erhöht die Gewinnchancen 
nicht! Die Verlosungen werden jeweils 
rund zwei Wochen vor der Veran-
staltung durchgeführt, die Gewinner 
von uns benachrichtigt. Probieren Sie 
auch unser neues, packendes Internet-
game «Tauschrausch» und fordern Sie 
Bekannte zum Mitmachen heraus.

KURZ &  

BÜNDIG
Erneut verbesserte Ertragslage 

Liebe Aktionärinnen und Aktionäre, sehr geehrte Damen und Herren

Wir freuen uns, Ihnen von einer wiederum erfreulichen Entwicklung der  
Regiobank im abgelaufenen Jahr berichten zu können. Dank guter Wirt-
schaftslage und unserer verlässlichen und soliden Geschäftspolitik konnten 
wir unsere Marktanteile weiter ausbauen und sind dadurch in der Lage, das 
bisher beste Jahresergebnis 2006 nochmals zu übertreffen. 

Unser Kerngeschäft, die Gewährung von Hypotheken und Krediten an  
Private und Firmen, hat sich im abgelaufenen Jahr positiv entwickelt. Die Aus-
leihungen stiegen um erfreuliche 5,2% oder CHF 72 Mio. Wir haben diese 
neuen Finanzierungen sorgfältig und in verkraftbaren Tranchen hauptsächlich 
an bestehende und neue Kunden in unserem Einzugsgebiet gewährt. Nicht 
nur Private, sondern auch kleine und mittlere Firmen (KMU) schätzen uns als 
langfristigen und zuverlässigen regionalen Bankpartner mit kurzen Entschei-
dungswegen und einer raschen und unkomplizierten Abwicklung. 

Diese neuen Ausleihungen wurden einerseits mit den uns im Berichtsjahr 
zugeflossenen Kundengeldern (CHF 8,6 Mio.) und andererseits mit dem Abbau 
von Bankenguthaben finanziert. Gesamthaft sind knapp 83% der Kunden-
ausleihungen mit Kundengeldern gedeckt. Der Zufluss von Kundengeldern 
war im Berichtsjahr geringer als in den Vorjahren. Der Grund liegt darin,  
dass unsere Kunden ihre Gelder wieder vermehrt in Wertschriften investiert 
haben. Das Volumen der bei uns deponierten Wertschriften stieg nämlich  
um CHF 60 Mio. Die Bilanzsumme erhöhte sich insgesamt um 1,3% oder über 
CHF 20 Mio. auf nun CHF 1,632 Mia.

Die Erfolgsrechnung schliesst mit einem um rund 10% höheren Bruttogewinn 
von CHF 17,379 Mio. ab. Dabei erhöhten sich die Erträge sämtlicher Sparten. 
Der Erfolg aus dem Zinsengeschäft verbesserte sich um rund 4,5% auf erfreu-
liche CHF 26,3 Mio. Unserem Ziel, vermehrt auch als Wertschriftenbank tätig 
zu sein, kommen wir stetig näher, stiegen doch die Erträge aus dem Kommis-
sions- und Dienstleistungsgeschäft um über 11% auf CHF 4,9 Mio. Die Ge-
samtkosten erhöhten sich dank strikter Kostenkontrolle nur um 1,2%. Nach 
Vornahme der betriebsnotwendigen Abschreibungen von über CHF 2,7 Mio., 
Rückstellungen von CHF 4 Mio. und Steuern von CHF 2,7 Mio. sowie  
einer Verstärkung der Reserven für allgemeine Bankrisiken von CHF 2,1 Mio. 
resultiert ein um 10% gestiegener Reingewinn von CHF 6,446 Mio.

Wir werden der Generalversammlung vom 1. April 2008 beantragen, nach  
drei Jahren mit Kapitalrückzahlungen, die Dividendenzahlung wieder auf-
zunehmen und CHF 66.00 pro Aktie auszuschütten. Dies entspricht einer 
Dividende von 22% auf dem Nennwert von CHF 300.00.

Wir danken Ihnen herzlich für die wertvollen Geschäftsbeziehungen und 
freuen uns darauf, weiterhin für Sie tätig zu sein.

Freundliche Grüsse
Regiobank Solothurn AG

Felix Leuenberger			   Markus Boss
Präsident des Verwaltungsrates			  Vorsitzender der Geschäftsleitung
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Bilanz	 31.12. 2007	 31.12.2006 		 Veränderung

	 in 1 000   CHF	 in 1 000   CHF	 in 1 000   CHF	 in Prozent

Aktiven

Flüssige Mittel und Forderungen aus 
Geldmarktpapieren	2 1 690	2 9 872	 –    8 182	 –   27.4

Forderungen gegenüber Banken	 53 709	 97 312	 –  43 603	 –   44.8

Forderungen gegenüber Kunden und 
Hypothekarforderungen	 1 451 835	 1 379 876	 71 959	 5.2

Handelsbestände in Wertschriften, Edelmetallen, 
Finanzanlagen und Beteiligungen	 84 240	 82 525	 1 715	2 .1

Sachanlagen, Rechnungsabgrenzungen und 
sonstige Aktiven	2 0 666	22  254	 –    1 588	 –    7.1

Bilanzsumme	 1 632 140	 1 611 839	 20 301	 1.3

Passiven

Verpflichtungen gegenüber Banken	 79	  988	 –      909	 –   92.0

Gelder von Kunden inkl. Kassenobligationen	 1 201 243	 1 192 627	 8 616	 0.7

Anleihen und Pfandbriefdarlehen	2 74 000	2 72 000	2  000	 0.7

Rechnungsabgrenzungen, sonstige Passiven, 

Wertberichtigungen und Rückstellungen	 48 694	 43 656	  5 038	 11.5

Eigenkapital nach Gewinnverwendung 	 108 124	 102 568	 5 556	 5.4

Bilanzsumme	 1 632 140	 1 611 839	 20 301	 1.3

Erfolgsrechnung 	 2007	 2006		 Veränderung

	 in 1 000   CHF	 in 1 000   CHF	 in 1 000   CHF		 in Prozent

 
Bruttoertrag

Erfolg aus dem Zinsengeschäft	2 6 277	2 5 135	 1 142	 4.5

Erfolg aus dem Kommissions- 

und Dienstleistungsgeschäft	 4 928	 4 432	 496	 11.2

Erfolg aus dem Handelsgeschäft	 1 647	 1 615	 32	2 .0

Übriger ordentlicher Erfolg	  1 140	 1 038	 102	 9.8

Zwischentotal Bruttoertrag	 33 992	 32 220	  1 772	      5.5

		 		  

Geschäftsaufwand			 	  

Personalaufwand	  –  10 688	  –  10 631	 –        57	 –     0.5

Sachaufwand	 –    5 925	 –    5 786	 –      139	 –     2.4

Zwischentotal Geschäftsaufwand	 –  16 613	 –  16 417	 –      196	 –     1.2

Bruttogewinn	 17 379	 15 803	 1 576	      10.0

Abschreibungen auf dem Anlagevermögen	 –    2 731	 –    2 363	 –      368	 –   15.6

Wertberichtigungen, Rückstellungen und Verluste	 –    3 961	 –    6 227	2  266	 36.4

Ausserordentlicher Ertrag	 567	  2 971	 –   2 404	 –   80.9

Ausserordentlicher Aufwand	 –    2 100	 –    2 078	 –        22	 –     1.1

Steuern	 –    2 708	 –    2 251	 –      457	 –   20.3

Jahresgewinn	 6 446	 5 855	 591	 10.1
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Bankgeschäfte lassen sich heute bequem 
am PC erledigen und Bargeld ist am Au-
tomaten erhältlich. Braucht es überhaupt 
eine Regiobank-Filiale in Biberist? 
Thomas Bachmann: Auf jeden Fall. 
Bank- und Geldgeschäfte haben viel mit 
Vertrauen zu tun. Vertrauen, das nur im 
persönlichen Kontakt zwischen Kunden und 
Bankmitarbeitern entstehen kann. Darüber 
hinaus umfasst unser Angebot die gesamte 
Dienstleistungspalette der Regiobank, von 
der Anlage- und Vorsorgeplanung über 
die Finanzierungsberatung für zukünftige 
Eigenheimbesitzer bis hin zur Betreuung 

von Firmenkunden. Das ist ein Full-Service, 
den kein Computer oder Automat bieten 
kann… 

…aber zum Beispiel der Hauptsitz in Solo-
thurn. Was also zeichnet die Regiobank- 
Filiale Biberist im Speziellen aus? 
Thomas Bachmann: Die Bedürfnisse der 
Kunden sind von Region zu Region, ja 
sogar von Ort zu Ort unterschiedlich. Es 
ist darum sehr entscheidend, die lokalen 
Verhältnisse zu kennen. Nur wenn wir 
– sinngemäss – in der gleichen Sprache wie 
die Bevölkerung sprechen, gelingt es uns, 
die vielfältigen Anliegen zu verstehen und 
passende Lösungen zu erarbeiten.

Und wie sieht diese regionale Verankerung 
in Biberist konkret aus?
Thomas Bachmann: Die Regiobank 
engagiert sich stark für Vereine. Sponsoring 
ist eines der Mittel dazu. Davon profitiert 
unter anderen der FC Biberist, der dieses 
Jahr sein 100-Jahr-Jubiläum feiern kann. 

Hinzu kommt, dass sich unsere 
Mitarbeiterinnen und Mitar-
beiter in ihrer Freizeit ebenfalls 
aktiv am regionalen Vereinsle-
ben beteiligen. Sie sind Teil der 
Gesellschaft und haben einen 
direkten Kontakt zu unseren 
Kunden.

Wo ist die Filiale Biberist organi-
satorisch angegliedert?
Thomas Bachmann: Wir sind 
direkt unserem Bereichsleiter 
Kunden, Reto Ammann, 
unterstellt.

Um die ganze Dienstleistungspalette der 
Regiobank erbringen zu können, ist viel 
spezialisiertes Know-how nötig…
Thomas Bachmann: Richtig. Und ein 
grosser Teil davon ist in unserem Team 
bereits vorhanden. So können wir für eine 
ganzheitliche Beratung in allen Geldfragen 
professionell und kompetent mit Rat und 
Tat zur Seite stehen. Sogar in komplexen 
Fachbereichen, wie beispielsweise die steu-
eroptimierte Pensionierungsplanung. Für 
Besonderheiten im Firmenkundengeschäft 
oder in der Vorsorgeplanung ziehen wir 
dann Spezialisten aus dem Hauptsitz bei. 
Die Kunden können also in der Filiale Bi-
berist, wie es unser Credo «klar, rasch und 
nah» verspricht, vom gesamten Fachwissen 
der Regiobank profitieren.

 

Thomas Bachmann
Leiter Marktgebiet
Wasseramt/Bucheggberg
Ausbildung:  
eidg. dipl. Bankfachmann
Ausgleich: Wandern,  
Vereinstätigkeit, Motorrad

Vreni Mollet
Betreuerin Retailkunden
Ausbildung: Bankausbildung
Ausgleich: Malen, Wandern

Therese Stucki
Betreuerin Retailkunden
Ausbildung: Bankausbildung
Ausgleich: Dekorieren, 
Kochen, Sport, Familie

Andreas Meyer
Betreuer Retailkunden
Ausbildung: Bankausbildung
Ausgleich: Sport, Musik, Freunde

Kurzportrait

Teams im Portrait: Filiale Biberist

Persönlich und nah

Therese Stucki, Vreni Mollet, Thomas Bachmann 

und Andreas Meyer (v.l.n.r.).

Regiobank Solothurn AG	 4502 Solothurn	 Westbahnhofstrasse 11
	 4562 Biberist	 Hauptstrasse 34
	 4622 Egerkingen	 Bahnhofstrasse 9
	2 540 Grenchen	 Kirchstrasse 11
	 4528 Zuchwil	 Hauptstrasse 48

Telefon 032 624 15 15
www.regiobank.ch

KURZ & BÜNDIG

«Frau & Finanzen»
Die Regiobank führt am 7. Mai 
2008 (17.30 Uhr) am Hauptsitz 
in Solothurn einen Anlass zum 
Thema «Frau & Finanzen» 
durch. Einladungen bestellen: 
RegioService@regiobank.ch 
oder Telefon 032 624 15 15.


